
 

 
 

 
 
                         

                                
 

 
 

Le métier : 

Le vendeur-magasinier est polyvalent ; il réalise la réception et le stockage des produits ; il 
prépare les commandes et assure leur expédition. Il accueille le client, le conseille, conclut 
la vente, participe à la mise en rayon des produits en «  boutique » et en «  libre-service ». 

Ses fonctions :  
 

· Réception et stockage 
· Accueil, vente, préparation de commande 
· Expédition 

Les qualités requises : 
· Sens du contact, bonne élocution, 
· sens de l’organisation, 
· bonne capacité de travail en équipe et autonomie. 

 

Les entreprises d’accueil : 

Réseau de constructeurs d’automobiles, équipementiers, entreprises de réparation, magasins 
automobiles des grandes entreprises et administrations, surfaces spécialisées (centre-autos etc). 

La formation : 

 

 

 

 

 

L’après CAP : 

Cette formation peut être complétée par un  
Bac professionnel Logistique et commercialisation ou un Bac pro Commerce. 

 
 

 
Enseignement professionnel  
 

¨  pratique de la vente et de la préparation 
de commande, 

¨  pratique de la réception, mise en stock, 
expédition, 

¨  pratique de conduite en sécurité des 
chariots automoteurs de manutention à 
conducteur porté. 

¨  Epreuve juridique et économique et 
sociale des activités professionnelles 

 

 
Enseignement général 
 
¨  Français, 
¨  Mathématiques, 
¨  VSP, 
¨  Education physique et sportive. 
 

 
CAP vendeur-magasinier en 

pièces de rechange et 
équipements automobiles 

( 2 ans) 

OBJECTIF : Former au métier 
de vendeur - magasinier  


